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还在砸钱做App？3步测出你该做小程序
小程序 8分钟阅读2026-09-18

很多老板一上来就砸二三十万找外包做App，结果上线半年日活不到100，连服务器费都赚不回来。其实，90%的中小企
业根本不需要App，一个小程序就能解决80%的需求。今天咱们不聊代码，就聊怎么用“四维度决策框架”结合AI，3步算
清楚你到底该做小程序还是App，帮你省下几十万的试错钱。

砸钱前先看这把“尺子”

一句话说清：这个“四维度决策框架”就是帮你算账的尺子，从获客、成本、功能、留存四个维度，量出你的业务到底
适合轻量级的小程序，还是重度的App。

小程序是“商场里的专柜”，借微信的流量，用完即走；App是“你自己的独立门店”，啥都能干，但得自己花钱拉客。

不讲技术原理，老板只需要知道：选错了，不仅钱打水漂，还会错过最佳窗口期。

3步套用决策法

不用下载复杂的软件，直接打开你常用的AI（比如豆包或Kimi），咱们用AI来跑这个框架。

决策成本

用AI跑一遍框架只需3分钟，省下的是几十万的开发试错费

第一次上手怎么盘算

打开AI后，咱们先自己心里有本账。这四个维度到底怎么算？

1.	用户获取：流量在哪，店就开在哪

小程序自带微信12亿流量池，分享、扫码就能用；App得去应用商店买量，获客成本极高。

2.	开发成本：量力而行

小程序几千到几万就能搞定；App双端（iOS+安卓）开发，起步十几万，后期维护更是个无底洞。

第一步：盘点核心业务。你是卖货、做服务还是做内容？用户最高频的动作是什么？1

第二步：输入四维度灵魂拷问。获客靠啥？预算多少？需要调摄像头/蓝牙吗？用户多久用一次？2

第三步：让AI帮你出评估报告。把业务情况和维度拷问发给AI，让它给你出个二选一的结论。3



3.	功能限制：够用就行

小程序跑在微信里，不能随便调底层硬件；App权限高，能调摄像头、蓝牙、后台常驻。

4.	留存率：看业务频次

小程序靠公众号推送和微信群，App靠桌面图标。如果是低频业务，做App就是给自己找不痛快。

不要为了喝杯牛奶，就去建一个牧场。先跑通业务，再考虑沉淀。

3个典型场景对号入座

别纠结，直接看你的业务属于哪一种：

场景1：线下餐饮/零售/美业
问题：需要扫码点餐、会员积分、附近门店。

操作：坚决选小程序。

效果：顾客扫码即用，不用下载，转化率极高。把省下的钱拿去搞会员营销。

场景2：高频工具/轻量级SaaS
问题：用户每天都要用，但核心功能只是看数据、填表单。

操作：先做小程序，跑通最小可行性产品。

效果：快速验证市场。等积累了1万个以上的高频死忠粉，再引导他们下载App。

场景3：内容社区/重度游戏/复杂协同

问题：需要极其流畅的滑动体验、复杂的音视频交互、强社交关系链。

操作：必须做App。
效果：只有App能承载这种重度体验，小程序的卡顿和限制会直接赶走用户。

让AI帮你做决策的Prompt

不知道自己的业务怎么选？直接复制下面这3条Prompt，发给AI（如豆包/Kimi），让它帮你做深度诊断。

可复制提示词

我准备做一个【填写你的业务，如：宠物上门喂养】项目。目标用户是【填写用户画像，如：一二线城市年轻上班族】。核心功能是【填写

核心功能，如：下单、实时视频、评价】。请用“用户获取、开发成本、功能限制、留存率”四个维度，帮我分析这个项目应该先做微信小程

序还是先做App？请给出具体的优劣势对比和最终建议。

可复制提示词

我的项目目前已经有了微信小程序，月活用户大约【填写数字】人。现在老板想开发App，请你从“留存率提升”和“开发成本”两个角度，帮

我评估现在做App是不是一个好时机？如果不是，请给我3个替代方案。

可复制提示词

请帮我梳理一下，如果我要开发一个【填写你的业务】的微信小程序，我需要提前准备哪些资质（如ICP备案、特殊类目资质）？整个开发

到上线的周期大概需要多久？有哪些容易踩的审核坑？



开发路上的3个大坑

做移动化，最怕钱花了，东西没上线。这几个坑千万别踩：

坑1：一上来就追求“大而全”。第一版非要塞进50个功能，结果开发半年没上线。记住，第一版只做最核心的1个功能，快速上线
听响。

坑2：忽视资质和审核。App上架需要软著、ICP备案，小程序有些类目（如医疗、金融）需要特殊资质。没提前办好，代码写完
了也上不了架。

坑3：把小程序当成App的“降级版”。直接让外包把App的UI原封不动搬到小程序，导致加载慢、体验差。小程序要有自己的轻量
化设计逻辑。

小技巧：找外包开发时，一定要在合同里写明“包上架、包过审”，否则后续扯皮非常心累。

写在最后

移动化转型不是目的，赚钱和留住客户才是。

别被“别人都在做App”的错觉带偏了节奏，对90%的中小企业来说，小程序才是性价比最高的起步方式。

今天就可以试的第一步：拿张纸，写下你业务最高频的3个动作，看看是不是必须用App才能完成。如果不是，明天就去注册个小
程序账号吧。

写在最后

移动化转型不是目的，赚钱和留住客户才是。别被“别人都在做App”的错觉带偏了节奏，对90%的中小企业来说，小程
序才是性价比最高的起步方式。今天就可以试的第一步：拿张纸，写下你业务最高频的3个动作，看看是不是必须用App
才能完成。如果不是，明天就去注册个小程序账号吧。你最想用它做什么？评论区聊聊。
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